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SURAT  TUGAS 

NO :  128/ LPPM-UTAMA/VI/2023 

Yang bertanda tangan dibawah ini Kepala Lembaga Penelitian dan Pengabdian Kepada 

Masyarakat Universitas Tama Jagakarsa Jakarta, dengan ini menugaskan kepada : 

1) Nama   :   Helmina Br Ginting., SE., MM 

NIDN :   0330116801 

Pekerjaan  :   Dosen Tetap Program Studi S1-Manajemen 

2) Nama   :   Dra. Hj. Misrofingah ,M M 

NIDN :   0308056605 

Pekerjaan  :   Dosen Universitas Tama Jagakarsa  

3) Nama  :  Nurlelasari Ginting., SE., MM 

NIDN :   0307066705 

Pekerjaan  :   Dosen Tetap Program Studi S1-Manajemen  

 

Untuk melakukan kegiatan Pengabdian Kepada Masyarakat Bekerjasama dengan PT. Bunda 

Mandiri Sejahtera berupa Penyuluhan Kepada Pelaku UMKM di Kabupaten Bogor Dengan Topik 

materi penyuluhan “Cara Mudah Menjadi Pengusaha  Muda” yang dilaksanakan pada Hari Jumat 

Tanggal 09 Juni 2023 pada pukul 13.00 – 17.00 WIB dan Hari Sabtu Tanggal 10 Juni 2023 Jam 

08.00 – 12.00 WIB. Dilaksanakaan secara Luring bertempat di Saung Mamih Cibinong  Kel. 

Sukahati Kec. Cibinong Kab. Bogor.  

Demikian surat tugas ini dibuat dengan sebenar-benarnya untuk dapat dipergunakan sebagaimana 

mestinya. 

Jakarta, 5 Juni 2023 
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MATERI WORKSHOP KEWIRAUSAHAAN 
Dengan Tema

Cara Mudah Menjadi Pengusaha Pemula

Tidak ada bangsa yang sejahtera dan dihargai bangsa lain tapa kemajuan
ekonomi. Kemajuan ekonomi akan dapat dicapal jika ada spirit 
kewirausahaan, yang kuat dari warga bangsanya

Menurut McClelland (2000), salah satu faktor yang menyebabkan sebuah negara menjadi maju
adalah ketika jumlah wirausahawan yang terdapat di negara tersebut berjumlah 2% dari populasi
penduduknya. Saat ini, jumlah wirausaha yang terdapat di Indonesia mencapai 400 ribu jiwa atau
kurang dari 1% populasi penduduk Indonesia yang berkisar 200 juta jiwa. Kondisi ini sangat 
berbanding terbalik dengan yang terjadi di Amerika Serikat misalnya yang memiliki jumlah
wirausaha sebesar 11,5% dari populasi penduduknya atau negara tetangga yaitu Singapura 
dengan 7,2% warganya bekerja sebagari wirausaha.



Efeknya tidak mengherankan bila kedua negara tersebut menjadi salah satu negara dengan 
perkembangan ekonomi termaju di dunia.

Jika melihat jumlah kebutuhan wirausaha bar untuk memposisikan Indonesia sebagai negara 
maju, setidakya masih butuh waktu 25 tahun lagi untuk mencapainya (Rukka, 2011). Estimasi 
waktu yang cukup lama tersebut menuntut perlu segera diupayakan langkah-langkah agar 
jumlah wirausaha bar dapat bertambah dengan waktu pencapalan yang relatif singkat. Salah 
satu langkah yang dapat dilakukan adalah dengan penciptaan wirausaha baru yang berasal 
dari lulusan perguruan tinggi. Penciptaan lulusan perguruan tinggI yang menjadi seorang 
wirausahawan tidak serta merta mudah untuk dilaksanakan. Berdasarkan bukti empiris di 
lapangan, terdapat kecenderungan bahwa lulusan perguruan tinggi lebih senang memilih 
bekerja dengan tingkat kenyamanan/ keamanan serta kemapanan dalam waktu yang 
singkat.



• Ernanie (2010),seminarnya mengungkapkan ada kecenderungan, semakin tinggi 
tingkat pendidikan semakin besar keinginan mendapat pekerjaan yang aman. 
Mereka tak berani ambil pekerjaan berisiko seperti berwirausaha. Pilihan status 
pekerjaan utama para lulusan perguruan tinggi adalah sebagai karyawan atau 
buruh, dalam artian bekerja pada orang lain atau instansi atau perusahaan secara 
tetap dengan menerima. upah atau gaji secara rutin seperti Pegawai Negeri Sipil 
(PNS), dan lainnya.



Bagaimana menjadi pengusaha pemula??

Ada langkah awal untuk memulai menjadi seorang wirausaha, setiap orang yang 
mau berwirausaha harus :

1.memiliki impian yang kokoh yang dibangun tidak dalam waktu singkat. Urgensi 
impian ini semakin penting mengingat resiko dari wirausaha ini tidaklah Kecil, bila 
kita tidak memiliki impian yang kokoh maka sangat mungkin baginya untuk cepat 
menyerah



2.Ulet.

3.sikap mental positit.

Setelah kita tau tips diatas sebelumnya harus tahu dulu, apa
sebenarnya mana inti dari kewirausahaan.

Inti dari kewirausahaan adalah kemampuan untuk menciptakan
seuatu yang baru dan berbeda (create new and different) melaui
berpikir kreatif dan bertindak inovatif untuk menciptakan peluang
dalam menghadapi tantangan hidup



Setelah kita ketahui bersama apa inti dari
kewirausahaan, maka disini saya sebagai
pembicara akan menjabarkan apa keuntungan dan
kerugiaan dalam berwirausaha:



Keuntungan:

1. Otonomi. Pengelolaan yang bebas dan tidak terikat
membuat wirausaha memposisikan seseorang menjadi
"bos" yang memiliki kehendak.. terhadap kontrol
bisnisnya. Hal ini juga didukung dengan pendapat
Robert T. Kiyosaki yang menyatakan bahwa pada 
dasarnya perspektif menjadi seorang wirausaha adalah
pilihan karena mencari sebuah kebebasan



2.Tantangan awal dan perasaan motif berprestasi
Peluang untuk mengembangkan konsep usaha
yang dapat menghasilkan keuntungan sangat
memotivasi-wirausaha.

3. Kontrol finansial (Pengawasan keuangan).

Bebas dalam mengelola kuangan, dan merasa
kekayaan sebagai milik sendiri.



4. memiliki legitimasi moral yang kuat untuk
mewujudkan kesejahteraan dan menciptakan
kesempatan kerja. Hal ini dikarenakan target
entrepreneur adalah masyarakat kelas menengah
dan bawah, maka entrepreneur memiliki peran
penting dalam proses trickling down effect.



•Kerugian Kewirausahaan :

1. Pengorbanan personal. Pada awalnya, wirausaha
harus bekerja dengan waktu yang lama dan-sibuk.
Sedikit -sekali waktu-untuk kepentingan keluarga,
rekreasi. Hampir semua waktu dihabiskan untuk
kegiatan bisnis.



2. Beban tanggung jawab. Wirausaha harus mengelola
semua tungsi bisnis, balk pemasaran, keuangan,
personil maupun pengadaan dan pelatihan.

3. Kecilnya marjin keuntungan dan kemungkinan gagal.

Karena wirausaha menggunakan keuntungan yang kecil
dan keuangan milik sendiri, maka marjin
laba/keuntungan yang diperoleh akan relatif kecil dan
kemungkinan gagal juga ada.



Langkah-langkah memulai wirausaha Berikut ini
ditampilkan beberapa langkah-langkah yang dapat
dilakukan apabila seorang mahasiswa ingin
memulal wrausaha.

1. Pilih bidang usaha yang Anda minati dan
memiliki hasrat dan pengetahuan di dalamnya.



•Hal pertama ini sangatlah membantu kita yang ingin
berwirausaha ketika kita cenderung memiliki
keinginan yang tinggi sekaligus mudah jenuh. Tidak
mudah memang, terutama jika Kita sudah lama dan
terbiasa berada dalam zona aman. Seringkali
kesibukan kerja membunuh instink kita untuk
berkreasi maupun mengasan minat dan kesukaan
yang mampu mendatangkan uang. Jika anda telah
menentukan minat, maka segeralah ash
pengetahuan dan perbanyak bacaan serta
ketrampilan mengenal bidang usaha yang hendak
Anda tekuni.



Kadang-kadang hal-hal yang kita rasakan kuasal,
ternyata setelah berada di lapangan berbeda
drastis dengan yang kita pikirkan.

Seorang yang sehari-hari. mengerjakan. pekerjaan
keahlian tertentu, belum tentu Disa sukses
berbisnis dalam bidang tersebut, karenanya perlu
sekali belajar dari orang-orang yang telah sukses
merintis usaha di bidang tersebut.



2. Perluas dan perbanyak jaringan bisnis dan pertemanan.

• Seringkali tawaran-tawaran peluang bisnis dan dukungan
pengembangan bisnis datang dari rekan-rekan di dalam
jaringan tersebut. Namun anda tetap harus hati-hati, karena
tidak pernah ada yang namanya makan slang gratis, slapapun
itu, anda harus tetap berhati-hati dan mempersiapkan akan
datangnya hal-hal yang tidak terduga.

Hal ini juga sejalan dengan prinsip seorang pebisnis "uang
tidak mengenal tuan. Bisa saja hari ini anda adalah big boss,
namun esok lusa anda menjadi pengangguran-karena
didepak oleh karyawan sendiri yang bekerja sama dengan
partner bisnis anda atau bahkan investor anda.



3. Pilihlah Keunikan dan nilai unggul dalam
produk/jasa anda.

kebanyakan orang tidak sadar, ketika memula
berbisnis, terjebak di dalam fenomena banting harga.
Padahal, ada kalanya, harga bukan segalanya-Anda
harus bisa mencar celah dan ceruk pasar yang unik.
Anda harus menentukan posisi anda di dalam peta
persingan usaha. Jika anda menilai terlalu tinggi
jasa/produk anda, sementara hal yang anda tawarkan
itu tidak punya keunggulan yang sangat . spesitik dan
memiliki nilal tambah, maka orang akan berpaling
kepada usaha sejenis dengan harga dan kualitas yang
jauh lebih baik.



Misalkan anda memulai usaha bisnis jasa
pembuatan desain web (web desainer). Tentukan,
apakah anda ingin bersaing berdarah-darah di
usaha web murah-meriah, atau anda akan spesifik
kepada desainnya,

atau anda akan spesitik kepada taktor security
(keamanannya) atau kepada tingkat kesulitan dan
kompleksitas pengelolaan databasenya.



4. Jaga Kredibilitas dan brand image.

Seringkali kita Ketika memulai berusaha, melupakan taktor
nama baik, kredibilitas dan pandangan orang terhadap
produk/jasa kita. Padahal, in yang paling penting dalam
berbisnis. Mengulur-ulur pembayaran kepada supplier atau
peminjam modal, adalah tindakan yang sangat fatal dan
berakibat kepada munculnya nama anda di dalam daftar
hitam jaringan bisnis usaha yang anda tekuni. Misalnya salah
satu usaha bisnis, seringkali bertindak arogan dan
mengabalkan keluhan para pelanggannya, padahal bukan
hanya sekali dua Kali orang-orang melakukan komplain,
akibatnya, kehilangan pelanggan adalah hal nyata yang akan
terjadi dan bahkan kehilangan pasar potensial dan pangsa
pasar yang dikuasainya



5. Berhemat dalam operasional secara terencana
serta sisihkan uang untuk modal kerja dan
penambahan investasi alat-alat produksi/jasa.

Banyak orang yang jika suda untung besar dan berada
di atas, melupakan faktor persiapan akan hai tak
terduga maupun merencanakan pengembangan
usaha. Padahal bisnis adalah sama dengan hidup,
harus selalu bertahan dan berjuang. Banyak
pengusaha dan pengrajin kita, Ketika sudah kebanjiran
order dan menerima banyak uang, malah
mendahulukan membeli mobil mewah ataupun mobil
sport. Hal ini tidak



• salah, namun akan lebih baik jika keuntungan itu
disisihkan untuk laba ditahan dan penambahan
modal kerja. Dengan demikian usaha bisa lebih
berkembang, dan mendapatkan kepercayaan dan
pinjaman modal dari bank menjadi lebih mudah.
Karena anda dipercaya oleh pihak bank mampu
mengelola perusahaan secara profesional.



9. Optimalkan jaringan, relasi dan network yang
kita punya untuk mencapai goal/ visi kita tersebut.

10. Buat Jaringan baru yang tak terhingga dengan
membuat relasi dan silaturahmi sebanyak-
banyakya.

11. Gunakan alat bantu untuk mempercepat
pencapaian misal website, jejaring sosial,
advertisement, promosi, dll



12. Buat system yang ideal untuak bisnis tersebut.

S=Save, Y=Your, S=Self, T=Timing, E=Energy,
M=Money

Data membuktikan bahwa, 94% kegagalan usaha
karena system bukan orangnya perbanyak
menggunakan 5W = Why Why Why Why Why dan
5H = How How How How How.


